Nota Técnica No.lI

ESPECIALIZACION
TECNOLOGICA DE
LAS EXPORTACIONES
ECUATORIANAS

b Ministerio Coordinador
de Conocimiento y
’ Talento Humano

Coordinacién General de Informacién, Seguimiento y Evaluacién

Direccién de Informacién y Analisis
Direccién de Evaluacion




Nota Técnica No.lI

ESPECIALIZACION
TECNOLOGICA DE

LAS EXPORTACIONES
ECUATORIANAS




MCCTH

ESPECIALIZACION TECNOLOGICA DE LAS
EXPORTACIONES ECUATORIANAS

Coordinacién General de Informacion, Seguimiento y Evaluacion
MCCTH / 22 edicién - Quito, 2013
22 Paginas

Los contenidos del documento se pueden citar y reproducir, siempre que sea sin
fines comerciales y con la condicién de reconocer los créditos correspondientes
refiriendo la fuente bibliografica.

©MCCTH, 2013

De esta edicion:

Ministerio Coordinador de Conocimiento y Talento Humano
MCCTH

Av. Patria y Av. 10 de Agosto

Quito, Ecuador

Tel.: (593) 3946800

www.conocimiento.gob.ec

Coordinacion editorial:  Cristina Rosero Ramirez
Coordinadora General de Informacion,
Seguimiento y Evaluacion

Veroénica Flores
Cristian Chicaiza
Santiago Lopez Veintimilla

Elaborado por’:

Cristina Rosero Ramirez
Luis Males Morales

Revisado por:

Disefio de linea editorial: MCCTH y La Guaragua (info@laguaragua.com)
Diagramacion e Impresion: La Guaragua (info@laguaragua.com)

Se agradece la colaboracion de la Secretaria Nacional de Planificacion y Desarrrollo

1 . . . . " .. .
Técnicos de la Coordinacion de Informacion, Seguimiento y Evaluacion

CONTENIDO
6 I. Introduccion
7 2. Marco Tedrico
7 2.1. Clasificacion de las exportaciones por nivel
tecnologico.
9 2.2. Indice de Especializacion Tecnoldgica (IET)
1 2.3. Indice de Concentracién de
Herfindahl-Hirschman (HHI)
12 2.4. Limitaciones y Restricciones
13 3. Anilisis de las Exportaciones por
Actividad Tecnologica en el
Periodo 2000 - 201 |
16 4. Concentracion de las Exportaciones
por Mercado y Tipo de Tecnologia
18 5. indice de Especializacion Tecnolégica
de las Exportaciones Ecuatorianas
18 5.1. IET de Bienes de Alta y Media Tecnologia
19 5.2. IET Global
20 6. Conclusiones
21 7. Bibliografia
22 8. Anexos



I. Introduccion

El desarrollo econémico es uno de los objetivos fundamentales de los paises.
Para acelerar este proceso de desarrollo se aplican diversas politicas, que van
desde la transformacion de su estructura productiva hasta la especializacion en
el mercado mundial.

En la actualidad, son claras las diferencias existentes entre los paises desarrollados,
en vias de desarrollo y subdesarrollados. Los primeros son productores de
bienes que incorporan tecnologia de punta o expansivos en capital, mientras
que los segundos se limitan a la produccion de materias primas, bienes de bajo
contenido tecnoldgico o intensivos en mano de obra. Esta situacién se relaciona
con la teoria de la division internacional del trabajo donde cada pais se especializa
en la produccién y exportacion de determinados bienes de acuerdo a sus
caracteristicas internas, como su aparato productivo, y sus ventajas comparativas.

En este contexto, surgen preguntas como ;qué tan especializado se encuentra
un pais! o ;como se adapta y participa un pais en la especializacién mundial? Se
puede valorar los avances de diversos campos a través de algunos mecanismos,
entre ellos se encuentra el estudio del conocimiento sobre el contenido
tecnolégico de los flujos comerciales y su evolucion en el tiempo. Ademas, este
planteamiento sehala que el progreso técnico se transmite a través del avance
de la competitividad industrial y comercio exterior (CEPAL, 2003). Esto implica
que el andlisis del comercio internacional de bienes, mas especificamente las
exportaciones, juegan un papel importante para poder responder estas preguntas.

Si bien es cierto, las exportaciones no implican el dominio de los procesos
productivos;es decir, no miden exclusivamente un cambio en los encadenamientos
productivos en el interior de la economia. Pero si permiten identificar los
sectores econémicos mas dinamicos dentro del ambito de las exportaciones, su
estructura tecnoldgica en la generacion de mayor valor agregado y la capacidad
de adaptacion de la estructura productiva del pais al cambio de tendencias
comerciales mundiales.

El analisis de la especializacion tecnoldgica de las exportaciones tiene como
objetivo clasificar a los productos enviados desde Ecuador al resto del mundo,
seglin su nivel tecnolodgico y destino, de acuerdo a la metodologia desarrollada
inicialmente por la CEPAL (2000).

El presente trabajo pretende ser una herramienta para medir y evaluar el
impacto de las diferentes politicas y medidas que se implementan en el comercio

exterior del Ecuador tales como: las que tienen como objetivo la transicion
de exportaciones de productos tradicionales hacia exportaciones con mayor
contenido tecnolégico y mejorar los términos de intercambio; y aquellas politicas
que promuevan la generacion de bienes de mayor valor agregado dentro de la
estructura productiva interna. Las mencionadas medidas se suman al impulso
de la investigacion, desarrollo e innovacion (I+D+i) como factor de produccion;
ademas, su vinculacion directa con la ciencia y tecnologia se encamina a construir
la Sociedad del Conocimiento.

El documento se estructura de la siguiente manera: en la Seccion 2 se detalla la
teoria bajo la cual se desarrolla el analisis, como se clasifican las exportaciones de
acuerdo a su nivel tecnoldgico. Se explica el indice de especializacion tecnologica
(IET) que permite conocer la capacidad de adaptacion de la estructura productiva
del pais al cambio de tendencias comerciales mundiales; se expone el indice de
Herfindahl - Hirschman (HHI) que analiza el destino y concentracion de las
exportaciones, y finalmente se explica las principales limitaciones y restricciones
del estudio. En las secciones 3, 4 y 5 se analizan las exportaciones por nivel
tecnolégico, los indices HHI e IET, respectivamente. Para finalizar, en la Gltima
seccion se presentan las conclusiones obtenidas de este trabajo.

2. Marco Teorico

2.1. Clasificacion de las exportaciones por nivel
tecnologico

Un aspecto relevante dentro del estudio del comercio exterior no es Ginicamente
el monto y volumen de exportacion, es importante también analizar qué tipo de
productos se destinan al mercado mundial. Todo producto tiene inmerso cierto
grado tecnologico dependiendo de la dificultad, recursos y, en general, inversién
necesaria para producirlos.

En este contexto, se han desarrollado cuatro clasificaciones de los productos por
nivel tecnolégico. El primero, desarrollado en los afios 70 por la Organizacion
de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI), se basa en la
agrupacion del clasificador CUCI* versién | a un digito. El segundo, desarrollado
por la Organizacion para las Cooperacion y Desarrollo Econémicos (OCDE)
en 1986, clasifica por nivel tecnolégico a las industrias en lugar de bienes. El

2 Clasificador Uniforme de Comercio Internacional: Es uno de los clasificadores o nomenclaturas mas difundidos y
utilizados a nivel mundial para el comercio internacional. De acuerdo a las Naciones Unidas, el CUCI se define como el
clasificador por tipo de actividad econémica mas no por clasificacion de bienes y servicios donde su finalidad es establecer
y uniformar todas las actividades productivas (NN.UU, 2008).




tercero, fue desarrollado por Pavitt en 1984, en la que ya se toman caracteristicas
sobre las industrias que los producen, la inversion en investigacion y desarrollo
implementados, los medios con los que se los producen y los canales por los
cuales se difunde la tecnologia.

El cuarto y mas importante, desarrollado en el estudio de Sanjaya Lall “The
Technological Structure and Performance of Developing Country Manufactured
Exports, 1985-1998” (2000), publicado en la CEPAL. Lall establece la clasificacion
tecnoldgica de las exportaciones (CTE) en funcion del CUCI, version 2 a tres
digitos.

La clasificacion de Lall junta los criterios basados en la caracterizacion de Pavitt
en |1984. Esta clasificacion distingue a los productos de acuerdo a caracteristicas
basadas en recursos,mano de obra,economias de escala, la ciencia que los produce
y la caracterizacion de la OCDE de 1994, a través de la actividad tecnologica
dentro de cada categoria.

De este modo, se clasifica a los bienes exportados de la siguiente manera:

I. Productos Primarios (AOIl).- Bienes procedentes de la extracciéon
directa de la naturaleza, utilizados como materia prima elemental para
la elaboracion de otros productos, que no involucran ningun nivel de
procesamiento y se caracterizan por el uso intensivo de mano de obra.

2. Productos Manufacturados Basados en Recursos Naturales
(BO1).- Bienes simples con tecnologia intensiva en mano de obra, cuyo
valor agregado es bajo y, se elaboran a partir de la disponibilidad de recursos
naturales.

3. Productos Manufacturados de Baja Tecnologia (B02).-
Conjunto de bienes con caracteristicas homogéneas en su tecnologia,
principalmente incorporada en los bienes de capital; no exigen mano de obra
especializada en su elaboracion y mantienen cierto grado de equilibrio entre
el uso de tecnologias intensivas de capital y de mano de obra. Ademas, las
barreras comerciales para este tipo de productos son bajas con un mercado
que crece lentamente.

4. Productos Manufacturados de Media Tecnologia (B03).-
Productos que ya exigen mano de obra especializada y tecnologias intensivas
de escala en bienes de capital y productos intermedios mayoritarios.
Comunmente presentan mayores barreras comerciales.

5. Productos Manufacturados de Alta Tecnologia (B04).-
Productos con tecnologia avanzada y con cambios tecnolégicos continuos.
Se da especial énfasis al disefio del producto, por lo que requieren de altos
niveles de inversion en sofisticadas tecnologias intensivas de capital,asi como
la mano de obra con conocimientos técnicos especializados. Requieren
ademas, de una mayor interaccion entre empresas, universidades e institutos
de investigacion.

6. Otros Productos (CO01).- Productos que no pueden ser categorizados
en los grupos anteriores. En este grupo se encuentran los productos
derivados del arte y creatividad del ser humano, los animales domésticos,
productos cinematograficos, publicaciones, operaciones especiales, oro
monetario, entre otros.

En el estudio de Lall, se sustenta que la estructura tecnoldgica de las exportaciones
de un pais depende primordialmente de la estructura productiva y comercial de
sus industrias. La manera como evoluciona la composicién de las exportaciones
depende de la relacion existente entre el progreso tecnolodgico internacional,
nivel de competencia internacional, mejoramiento de la combinacién productiva
local y tasa de crecimiento salarial.

Esta clasificacion no contempla el esfuerzo tecnolégico total (inversion en
tecnologia) que un pais realiza para mejorar su aparato productivo. Sin embargo,
muestra la manera dindmica o el destino y especializacion de los productos
por nivel tecnologico. Ademas, toda actividad industrial, sin considerar el nivel
tecnoldgico, debe actualizar constantemente su matriz tecnologica para mejorar
su competitividad internacional.

2.2. indice de Especializacion Tecnolégica (IET)

Uno de los principales indicadores de comercio exterior es el indice de
Especializacion Tecnolégica, creado por la CEPAL en trabajo conjunto con
la CAN. Es una de las variantes del Indice de Balassa, que “mide el grado de
importancia de un producto dentro de las exportaciones de un mercado a otro
mercado, versus la importancia de las exportaciones del mismo producto en las
exportaciones del mismo hacia el mundo” (Duran & Alvarez, 2008).

El Indice de Especializacion Tecnolégica (IET) describe cuanto se adapta un pais
o region, en base a su estructura comercial a los cambios en las modalidades

del comercio mundial de productos de alta, media y bajo contenido tecnolégico
(CEPAL, 2006).




El IET se define por: IET. — MST‘
" MSS

A Z]Xij

MS' =
2 X

B ijij

MS ;=
2 X

Donde:

MSA Cuota de participacién en el mercado mundial de los
! productos de alta tecnologia.

8 Cuota de participacion en el mercado mundial de los
i productos de baja tecnologia.

X.. Valor de las exportaciones al mundo del pais i en el
" grupo de productos j.

X. Valor de las exportaciones al mundo de todos los paises
J en el grupo de productos j.

El IET muestra, desde una perspectiva dinamica, como cambia la participacion de
mercado de un pais o region en las actividades de alto contenido tecnolégico
respecto a su participacion en actividades de bajo contenido tecnoldgico.

Seglin la CEPAL, un valor inferior a la unidad (IET<I) indica que la participacion
de las exportaciones del pais en los mercados de productos de alto o medio
contenido tecnolodgico, es inferior a la participacion de sus exportaciones en
los mercados de productos de bajo contenido tecnolégico. Mientras que, un
valor creciente del IET (IET=I) indica un desplazamiento hacia una participacion
relativamente mayor en los mercados de productos de alto y medio contenido
tecnologico.

Se debe tener en cuenta que el IET es un indicador de especializacion tecnologica
de las exportaciones de un pais o regién, y no un indicador de la especializacion
tecnolodgica de la estructura total de su produccion. Una nacion puede desarrollar
capacidades tecnolégicas en areas de bienes no transables o de productos

potencialmente transables orientados principalmente hacia el mercado interno.

Sin embargo, en la medida que un pais tenga una solida capacidad tecnologica
interna, ésta deberia reflejarse en sus exportaciones, al menos en el largo plazo.

2.3. indice de Concentracion de
Herfindahl-Hirschman (HHI)

En el contexto del comercio exterior, también es importante analizar el destino
de las exportaciones hacia otros paises o regiones y mas aun, la concentracion en
determinados mercados. Las medidas de concentracion tienen gran importancia
al momento de determinar las caracteristicas de una distribucion especifica a
través de su grado de desigualdad en términos de concentracion; puesto que,
permiten determinar el grado de apertura que dispondran los paises involucrados
y su respectiva influencia en los mismos o sobre determinadas regiones.

Para efectuar comparaciones entre los distintos mercados y conocer la evolucion
en el tiempo del grado de concentracion de las exportaciones, es imperante
contar con indicadores de concentracion. Esto permitira conocer de manera
sencilla, hasta qué punto los productos de alta, media y baja tecnologia dependen
de unos pocos mercados. En consecuencia, un indice de concentracion (C), debe
recoger tanto los aspectos relativos a la frecuencia de comercializacion (N),
como los aspectos correspondientes a la desigualdad en sus compras (D).

C=f(N.D)

Uno de los indicadores de concentracién mas importantes en el analisis de
mercados es el indice de Herfindahl - Hirschmann (HHI), que se define como la
suma de los cuadrados de los pesos relativos de las empresas existentes en el
mercado (Argumedo y Lopez Veintimilla, 2006):

HHI {n', S
i=1

Donde:
S, Participacion de la empresa i sobre el total del mercado.

Como puede observarse, en este caso el coeficiente de ponderacion es el

propio tamano de la empresa; por consecuencia, cuanto menor sea ésta, mas

débil sera su peso en el indice. El valor maximo del indice es | y el minimo, -

en consecuencia, el reciproco de HHI,(#) se interpreta como el nimero de

HHI
productos exportados que aseguran un grado de concentracion idéntico al que
proporciona la estimacion del indice para un tipo de tecnologia determinado. El

valor obtenido del indice puede ser interpretado de la siguiente manera:




Cuadro 1. Interpretacion de valores HHI

Valor del HHI Nivel de Concentracion

HHI<O0,15 Baja
0,15<HHI<0,25 Media
HHI>0,25 Alta

Fuente: U.S. Department of Justice and Federal Trade Commission (2010)
Elaboracion: MCCTH

Cabe senalar que, el indice de Herfindahl - Hirschman (HHI) pertenece a la
familia de indices de Hannah y Kay, cuya expresion general es:

N\
(1)
HKl(«) = E St

i=1

Razén por la cual el indice de Herfindahl - Hirschman se define como HKI (a=2),

es decir:
N 1

(2-1)
HHI=HKI(@=2)=( ) s:

i=1

HHI =ZN: St
i=1

E— - 2.4. Limitaciones y Restricciones

Exclusion del fortalecimiento interno: Una economia puede
desarrollar su estructura productiva y, por ende, puede destinar su produccién
Unicamente al mercado interno; pero tarde o temprano se vera reflejado en su
apertura comercial, el hecho de la existencia de los excedentes econémicos en
el largo plazo se reflejara en su apertura comercial.

Tecnologia foranea: Una limitacién que sesgaria los resultados es el uso
de tecnologia foranea de gran importancia para el proceso de desarrollo y
aprendizaje tecnoldgico. En este sentido, es necesario un andlisis conjunto
de la participacién de la inversion extranjera. Ademas, se debe considerar
por ejemplo, el desplazamiento tecnoldgico a ciertos paises a través de
transnacionales donde los montos de exportaciones realizadas por ellas se
registran en esos paises sin implicar ninglin incremento real en la capacidad
productiva de dicho pais.

3 Relacionador: Es una herramienta que permite encontrar la codificacion equivalente de una nomenclatura o clasificador,
en otro.

Uso de clasificadores adicionales: Para determinar los niveles
tecnologicos dados por la CEPAL basados en CUCI2, es necesario disponer
la informacion de exportaciones en este clasificador. Por este motivo, es
necesario el uso de relacionadores® externos y clasificadores adicionales.

El periodo de analisis: EL HHI depende exclusivamente del intervalo de
tiempo que se analiza, este indice tiene gran interpretacién cuando se analiza
periodos extensos de tiempo.

3. Analisis de las Exportaciones por Actividad I —

Tecnoldgica en el Periodo 2000 - 201 |

La informacion estadistica utilizada para la elaboracion de esta investigacion fue
proporcionada por el Banco Central del Ecuador (BCE), que usa la Nomenclatura
Comdn de Designacion y Codificacion de Mercancias de los Paises Miembros de
la Comunidad Andina de Naciones (NANDINA).

Para homologar la clasificacion por nivel tecnoldgico de las exportaciones
ecuatorianas con la clasificacion tecnolégica de la CEPAL, se construy6 una matriz
de relacionadores. En primera instancia, se homologaron las nomenclaturas de la
clasificacion NANDINA con las nomenclaturas de la clasificacion CUCI revision
3y CUCI revision 2 y; después, se homologé a esta Ultima con la clasificacion por
nivel tecnoldgico de las exportaciones ecuatorianas (Anexo |).

Para el periodo 2000 - 2011, las exportaciones ecuatorianas de bienes primarios
tuvieron una representatividad del 76,4% de las exportaciones totales; con
una canasta de 374 productos de este tipo destacandose principalmente los
aceites crudos de petréleo (65,2%), banano (15,5%), rosas (3,7%) y, camarones
(2,6%) sobre el total de exportaciones de bienes primarios. Estas exportaciones
presentaron un crecimiento del 366% en el periodo de anilisis.

Por su parte, las exportaciones de productos manufacturados basados en
recursos naturales concentraron el 15,9% de las exportaciones totales realizadas
en el periodo analizado, con una variedad de 765 productos exportados, siendo
los mas representativos fuel oil (24,2%), atunes preparados o en conserva (15%),
preparaciones y conservas de pescado diferentes al atin (10%) y, nafta disolvente
(4,7%) sobre el total de las exportaciones de bienes basados en recursos naturales.
El crecimiento de este tipo de exportaciones fue del 308%, entre 2000 y 201 I.

Las exportaciones de manufacturas de media tecnologia constituyeron el 4% de
las exportaciones totales. Para esta actividad se exportaron 1.022 productos al
mercado internacional, de los cuales el mayor porcentaje de exportaciones fueron
vehiculos para transporte de mercancias, diesel o semidiesel (9,2%) vehiculos




automoviles para transporte de mercancias (4,2%), fregaderos, lavabos, pedestales
de lavabo (4%) y, el resto de vehiculos automoviles, concebidos principalmente
para transporte de personas (3,9%) sobre el total de las exportaciones de
manufactura basada en media tecnologia. El crecimiento de estas exportaciones
fue de 448% para el periodo de referencia.

Por otro lado, la representatividad de las exportaciones de productos
manufacturados de baja tecnologia fue de 2,6% de las exportaciones totales, con
una comercializacion de 742 productos entre los que se destacan cocinas de
fundicién, hierro o acero, de combustible gaseoso, o de gas y otros combustibles
(8,9%); otras cocinas (6,6%); calzados impermeables, con suela y parte superior
de caucho o plastico, que cubran el tobillo sin cubrir la rodilla (4,4%) y sacos y
talegas, para envasar, de tiras o formas similares, de polipropileno (3,3%) sobre el
total de la manufactura de baja tecnologia exportada. Este tipo de exportaciones
crecio6 en el 228% en el periodo de andlisis.

Por ultimo, las exportaciones de los productos manufacturados de alta tecnologia
representan el 0,6% del total de las exportaciones con una canasta de 377
productos quimico farmacéuticos. Los principales productos exportados en esta
categoria tecnologica fueron medicamentos, incluye medicamentos veterinarios,
que contengan otras sustancias (21,5%), medicamentos que contengan
antibioticos o sus derivados (7,9%), avisadores eléctricos de proteccion contra
robo o incendio y aparatos similares (6,3%) y, acumuladores eléctricos de plomo,
de los tipos utilizados para arranque de motores de émbolo (piston) con el 3,7%
del total de los productos exportados de alta tecnologia. El crecimiento de este
tipo de productos fue el mas bajo de todos los analizados anteriormente (147%).

Grafico 1. Monto y nimero de productos exportados por tipo de tecnologia
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Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaboracién: MCCTH

A partir del afho 2007, las exportaciones del sector farmacéutico presentaron
una disminucion en sus montos debido a la nacionalizacién de la produccion de
medicamentos a través de la derogacién de patentes a empresas extranjeras y el
establecimiento de licencias obligatorias. Esto permitié que se dé un gran impulso
a la industria farmacéutica nacional, dejando de ser maquila de las transnacionales
a ser productora de medicamentos genéricos.

Las exportaciones de otros productos representaron el 0,4% del total de las
exportaciones y se encontraron representados por 36 productos. El analisis
expuesto anteriormente se puede observar en el grafico 1.

Para alcanzar una mejor especializacion tecnoldgica es necesario producir
y comercializar productos con mayor valor agregado. En este contexto, es
necesario analizar por separado los productos de baja, media y alta tecnologia, y
dejar por un instante los bienes primarios y basados en recursos. Es asi que, para
el periodo 2000 — 201 I, los productos basados en media tecnologia presentaron
la mayor participacion en las exportaciones que corresponden al 54,9% sobre el
total exportado (B02+B03+B04); los productos de baja tecnologia representaron
el 36,4%; mientras que, los productos de alta tecnologia correspondieron al 8,8%,
esto evidencia la existencia de un proceso de mejora tecnolégica-productiva del
pais.

Al hacer una desagregacion del periodo de anilisis, se aprecia que en el periodo
2000 - 2006, existe un despunte en las exportaciones de productos de media
tecnologia, los mismos que mostraron una mayor participacion en el ano
2006 (60,4%); mientras que, los productos de alta tecnologia evidencian un
comportamiento estable a la largo del periodo, siendo el afio 2002, el de mayor
importancia para este tipo de productos (12,1%).

Por otro lado, en el periodo 2007 - 201 I, los mayores montos de exportacion se
observan en los productos de media tecnologia, siendo los afos 2007 y 2008 los
mas representativos (60, | %).

Es necesario puntualizar que en este periodo, las exportaciones de este tipo de
productos tuvieron variaciones en sus montos de exportacién. Esto debido a las
crisis econdmicas internacionales que se presentaron. A pesar de ello, para el afio
2011 se recuperd la participacion de los productos de media tecnologia (58,2%).

Las exportaciones de productos de alta tecnologia, muestran una tendencia
decreciente del ano 2007 (8,3%) al aiio 201 | (6,5%),debido a que las farmacéuticas
transnacionales dejaron de importar moléculas médicas para solo envasar en el
pais y exportar, si no que se vieron obligadas a realizar el proceso productivo
completo de los farmacos en el pais.




en el periodo de anilisis gracias a los acuerdos y politicas comerciales que se

mantienen con los principales socios comerciales de esta regién; Colombia,
Gréfico 2. Participacion de las exportaciones por tecnologia Venezuela, Per(i y Panama. Mientras que, Oceania presenta una alta concentracién
(HHI de 0,54), puesto que las exportaciones han sido irregulares y poco
diversificadas; el principal socio comercial de esta region, en el periodo de anilisis,
es Australia.
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M Baja tecnologia M Media tecnologia [l Alta tecnologia en América del Norte, Europa y América Central y el Caribe (0,09), lo que implica
que estos mercados son los principales socios comerciales de Ecuador en los
Fuente: Banco Central del Ecuador X i R o .,
Elaboracién: MCCTH productos de baja tecnologia. Por el contrario, Africa presenta una concentracion

media con un HHI de 0,19 para el periodo de anilisis.

1 1 | . i0 i . . .
4 Concentraa.on de las Expor'tacmnes por El comportamiento del HHI y el valor del mismo se pueden apreciar en el cuadro
Mercado y Tipo de Tecnologia 2y el grafico 3, respectivamente.

El andlisis de la concentracion de las exportaciones considera a los productos
que, en su proceso de elaboracion, incorporan alta, media y baja tecnologia; de
tal manera que, el grado de concentracion de los mercados de destino para Cuadro 2. HHI de las exportaciones por mercado y tipo de tecnologia

estos productos proporciona informacién sobre su estructura comercial. Esto
ecnologia Alta | Tecnologia Media | Tecnologia Baja

permite determinar el nivel de competencia en el que se desenvuelve la actividad

econdémica de un pais a nivel internacional. Armérica del Norte 0,12 0,10 0,09
Los montos de exportacion por parte de los diferentes mercados son Am.erlca del Sur 0,09 o 0.1
independientes de la concentracidon de los mismos. La concentracién depende Africa 0.20 0.22 019
de dos variables: Frecuencia con la que se realizan las exportaciones (N), y América Central y Caribe 0,09 010 0,09
Diversificacion de las mismas (D). De este modo, se presentaran niveles de Asia 0,14 0,15 011
concentracién elevados en mercados donde la frecuencia de comercializacion es Europa 0,14 0,13 0,09
esporadica y sus exportaciones no son diversificadas. Oceania 0,54 0,19 0,13

Fuente: Banco Central del Ecuador

Asi,el HHI de las exportaciones de alta tecnologia presenta una baja concentracién Elaboracion: MCCTH

(0,09) en América del Sur y América Central y el Caribe. Esto implica que las
exportaciones han mantenido un flujo continuo y estable de comercializacion




Grafico 3. HHI de las exportaciones por mercado y tipo de tecnologia
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Fuente: Banco Central del Ecuador
Elaboracién MCCTH

1 1 5. Indice de Especializacion Tecnolégica de las

Exportaciones Ecuatorianas

Para el calculo del IET, se identifico la participacion del Ecuador en el mercado
mundial de los productos de alta y media tecnologia. Ademas, para determinar
el monto total de las exportaciones mundiales se utilizé la informacion
proporcionada por la base WITS® .

[ 5.1. IET de Bienes de Alta y Media Tecnologia

El grafico 4 muestra que el IET, tanto de alta y media tecnologia, son inferiores
a uno, indicando que las exportaciones ecuatorianas de baja tecnologia dominan
la cuota de mercado. El IET de media tecnologia presenta una variacion positiva
de 58,3% para el periodo de referencia; debido a que, el sector automotriz
incrementa sus exportaciones, y su especializacion tecnologica mejora a través
de la implementacion de sistemas inteligentes de fabricacion para este tipo de

*WITS:World Integrated Trade Solution.- Es una solucion informatica y software desarrollado por el Banco Mundial que
tiene acceso, recupera y compila informacion sobre comercio y aranceles de varias organizaciones internacionales (ONU,
UNCAT, OMC)

productos. En tanto, el IET de alta tecnologia registra una variacién negativa
de 13,4%, debido al crecimiento irregular de la cuota de exportaciones de alta
tecnologia, y ademas, la cuota de exportaciones de baja tecnologia presentd un
crecimiento superior a la de alta tecnologia en el periodo analizado. A esto se
debe anadir las industrias de baja tecnologia, con énfasis en electrodomésticos,
pues mejoraron su equipamiento tecnologico a diferencia de las industrias de alta
tecnologia representadas por las farmacéuticas que Unicamente comercializaron
medicinas y su produccion es minima en el pais.

Grafico 4. IET de bienes de alta y media tecnologia
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5.2. IET Global [

Con lafinalidad de integrar todos los niveles tecnologicos de los bienes producidos
en el pais, se construyé el IET global, el cual considera la cuota de participacion
en el mercado mundial de los productos superiores® sobre la de los inferiores¢.

El grafico 5 presenta una continua volatilidad en el periodo de andlisis debido a
la escasa inclusion de productos ecuatorianos de alta tecnologia en el mercado
mundial y la predominancia de exportaciones de bienes con bajo nivel tecnolégico.
Los valores del IET global son inferiores a 1 y a los valores del IET de bienes
de alta y media tecnologia presentados en el acapite anterior. Esto hace mas
evidente que el pais no posee un adecuado nivel tecnolégico en el proceso de
desarrollo productivo.

5 Se considera superior a la suma de las exportaciones de tecnologia alta y media (B04 y B03)

©Se considera inferior a la suma de las exportaciones de tecnologia baja, basada en recursos y primarios (A0I, BOI, B02)




Gréfico 5. IET global
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6. Conclusiones

En el periodo 2000 - 201 |, en materia de comercio exterior, el pais se caracterizod
por exportar principalmente bienes primarios y manufacturas basadas en
recursos naturales, que representaron el 92,3% de las exportaciones totales. Las
exportaciones ecuatorianas reflejan la falta de una estructura tecnolodgica solida.
Por otro lado, las exportaciones en baja, media y alta tecnologia representaron
el 7,3%. De donde se observa la importancia de los sectores: Electrodomésticos,
automotriz y farmacéuticos, respectivamente. Ademas, persiste la evidencia
de la dependencia sobre la exportacion de recursos naturales de bajo o nulo
contenido tecnolégico.

El indice de Herfindahl - Hirschmann (HHI) para el Ecuador, identificé al
continente americano como principal destino de las exportaciones de productos
de alta, media y baja tecnologia. Dichas exportaciones presentan un nivel de
concentracion reducido que significa una frecuencia regular de exportaciones a
esta region y una canasta de productos diversificada en el periodo analizado. Por
el contrario, Oceania presenta el mayor HHI en productos de tecnologia alta y
Africa en productos de tecnologia baja y media.

El Indice de Especializacion Tecnologica (IET) construido para el Ecuador,
evidencié como el pais se ha especializado en cuotas de exportacion de bienes

en baja tecnologia. El periodo de analisis evidencia una implementacion escasa de
tecnologias para el desarrollo tecnologico.

La intensidad tecnolégica muestra los sectores donde se debe mejorar la
tecnologia inmersa en el proceso productivo de la canasta exportable del pais;
para que, de esta forma se pueda incrementar las exportaciones y las cuotas
de participacion de los productos de alta y media tecnologia; y, a su vez, el IET
sustente y mida el cambio de la matriz productiva del pais.
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8. Anexos

Anexo |.Matriz de relacion entre la clasificacion tecnolédgica, NANDINA y CUCI
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